M3.1.

Creéer

un cabinet

de

conseil en

développement commercial, y compris la mise en

place d'un programme de mentorat pour les start-

ups et/ou les entrepreneurs

Liste de mentors/formateurs

N° | Nom et Prénoms

Compétences

Formation

1 | Mr DJONDE Cyrille

Expert Consultant

Elaboration d’un Business Plan / Business
Model

2 Mme TEGNAN Sandrine

Directrice guichet unigue Centre de Promotion
des Investissements en Cbte d'lvoire (CEPICI)

Formes juridigues des entreprises

3 Mr Lamine BAKAYOKO

Alumni entrepreneur INP-HB

Fondamentaux de I’entrepreneuriat
(Entreprise, Gestion financiére,)

4 | Mr Dr ADAYE Yéboua

Enseignant-chercheur

Réalisation d’une étude de marché

5 Brice HARDINE

Directeur Risques UBA

Stratégie de recherche de financement d’une
start-up

6 Prof SORO Yaya

Enseignant-chercheur

Méthode de créativité (Brainstorming et
Design thinking)




